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HISTHISTHISTHISTÓRICORICORICORICO

Em 2012, o MCTI realizou estudo sobre programas de 

fomento para empresas de base tecnológica (startups)

Para fomentar startups, não basta dinheiro. As 

empresas precisam de acesso a mercado.
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para fomentar

o empreendedorismo 

digital no Brasil
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QUEM PODE PARTICIPAR

Empresas brasileiras ou

internacionais com 0 a 4 anos de 

constituição*, que desenvolvam uma
solução inovadora utilizandosolução inovadora utilizando

software, hardware ou serviços de 

TI como componente-chave desta
solução

*As empresas brasilieras devem estar formalmente constituídas (com 
CNPJ) no momento da submissão.
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O Superplayer é uma das maiores rádios online em 
audiência do Brasil com mais de 2 milhões de acessos 
por mês. Nela, os usuários encontram estações de 
rádio personalizadas e listas feitas por 

especialistas, para cada momento do seu dia. As 

listas são classificadas por gênero musical 

(blues, rock, jazz...), tipos de atividade (para 

correr, focando no trabalho, jantar a luz de velas) e 

sentimentos (feliz, motivado, desiludido...).

Sendo um dos primeiros produtos mundiais focado em 

listas de músicas, o Superplayer diferencia-se da 
concorrência pela conveniência, resultado da 
excelência em design, tecnologia e curadoria musical 

do produto.





Our technology helps people to use 

mobile phone cameras to search, 

discovery and buy.



INVESTIDORESINVESTIDORESINVESTIDORESINVESTIDORES

PARCEIROS DE PARCEIROS DE PARCEIROS DE PARCEIROS DE 

BENEFBENEFBENEFBENEFÍCIOCIOCIOCIO

++++

ACELERADORASACELERADORASACELERADORASACELERADORAS

COMITCOMITCOMITCOMITÊ
ASSESSORASSESSORASSESSORASSESSOR

PARCEIROS PARCEIROS PARCEIROS PARCEIROS 

ACADACADACADACADÊMICOSMICOSMICOSMICOS
PATROCINADORESPATROCINADORESPATROCINADORESPATROCINADORES

REDE

GESTÃO OPERACIONAL

PARCEIROSPARCEIROSPARCEIROSPARCEIROS

EXECUTORESEXECUTORESEXECUTORESEXECUTORES

ACELERADORASACELERADORASACELERADORASACELERADORAS



Bolsas de 

P, D & I

Acesso às 

melhores 

aceleradoras

Visto para 

estrangeiros

Hubs 

internacionais em 

SF, NY & 

Singapura, missõe

s internacionais 

+ Startup Global 

(em desenvolvimento)

Networking, Aces

so ao mercado e 

US$ 500K+ em 

benefícios de 

parceiros

Demo Days 

nacional e 

internacional



EVENTOS e FEIRAS SETORIAIS



PARCEIROS de BENEFÍCIOS



STARTUPS de BENEFÍCIOS



WELCOME ABOARD

Turma 3

2015



DEMO DAYS NACIONAIS E 

E INTERNACIONAIS
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CapacidadeOperacionalizar Especificidadedo trabalho

# Grupos

6 -8 Grupos



Globais

Descrição da empresa, setor e 
indicadores coletados em todas as 
startups do programa:

Específicos do Grupo

Pequena quantidade de indicadores 
coletados que serão baseados nas 
características do grupo a qual 
pertence a startup:

COLETA DE DADOS

Periodicidade: A cada 4 meses
Referência: Dados sempre históricos

� # Colaboradores
� Investimento Total Captado
� Receita Operacional

pertence a startup:

� One Metric That Matter
� Outros indicadores de suporte



Descoberta 

do Cliente

Validação 

do Cliente

Criação

dos Clientes

Construção

da Empresa
Sem testar Monetização

Primeiro MVP que teste as hipóteses do negócio(inclusive concierge)Ideiado negócio
Clientes Beta

ESTÁGIO DE DESENVOLVIMENTO

1. Produto desejável e replicável1. Testes do produto com possíveis clientes
(inclusive concierge)

1. Público-alvo e proposta de valor definidos
eeee2.1. Receita trimestral > R$ 30k
ouououou2.2 Mais de 50.000 usuários

Receita trimestral > R$ 150k
ououououAporte único > R$ 1mB2C: mais de 10.000 usuáriosB2B com receita anual por cliente < R$ 6.000: 20 clientes testando a soluçãoB2B com receita anual por cliente ≥ R$ 6.000: 10 clientes testando a solução



Descoberta 

do Cliente

Validação 

do Cliente

Criação

dos Clientes

Construção

da Empresa
Sem testar MonetizaçãoClientes Beta

1. B2C não 
testado

6. Escala com 
venda única 

3. B2C em teste

DEFINIÇÃO DOS GRUPOS

1. Testes do produto com possíveis clientes

testado

2. B2B não 
testado

venda única 

7. Escala com 
venda recorrente5. B2B em teste

4. Marketplace em teste

1. Público-alvo e proposta de valor definidos
eeee2.1. Receita trimestral > R$ 30k
ouououou2.2 Mais de 50.000 usuários



7. Escala com venda recorrente

Startups com produtos validados no mercado
e modelos de monetização baseados em 
vendas recorrentes.

Serão privilegiadas as startups de melhor desempenho desse grupo.

Realidade:

Indicadores de referência:

Tamanho médio da equipe: 8,5 pessoas
Faturamento/funcionário: R$ 4.009/colaborador
Empresas com investimento: 26%
Investimento médio: R$ 1.720.687

Realidade:
1. Produto escalável e com uma base de clientes mensais;
2. Necessidade de aumentar a base de clientes;

Principais desafios:
1. Ampliar vendas;
2. Ampliar o LTV;
3. Bater o break-even operacional;

Principais métricas:
1. Receita Operacional
2. Número de clientes



RELATÓRIOS INDIVIDUAIS PERIÓDICOS



Parcerias do Start-Up Brasil

Descoberta 

do Cliente

Validação 

do Cliente

Criação

dos Clientes

Construção

da Empresa

Sem testar MonetizaçãoClientes Beta

ACESSO A INVESTIDORESSOFTWARES, TREINAMENTOS E CONTATOS PASSIVOS INSERÇÃO NA MÍDIA
CLIENTESParcerias oferecidas de acordo com performance



das

RESULTADOS

das

TURMATURMATURMATURMASSSS 1, 2 e 31, 2 e 31, 2 e 31, 2 e 3

*Turmas graduadas



NacionalNacionalNacionalNacional

79%79%79%79%

InternacionalInternacionalInternacionalInternacional

21%21%21%21%

INSCRIÇÕES

NacionalNacionalNacionalNacional

125125125125

STARTUPS APOIADAS

InternacionalInternacionalInternacionalInternacional

18181818

143
2218

PRINCIPAIS SETORES MODELOS DE NEGÓCIO

71717171 SaaS

39393939 Marketplace              

13131313 Ampla base de 

usuários

8888 Equipamentos e Hardware

6666 E-Commerce

6666 Games

19191919 Educação

16161616 Varejo

10101010 Transporte e Logística

10101010 Saúde

09090909 Eventos e Turismo

09090909 Moda e Beleza



INVESTIMENTOS

5

R$89,7 M

(dezembro/2015)

Público Investidores Externos

Das Aceleradoras Captado Externamente Do Governo

R$ 27,0M  

5,8 M

583,9 M

(143 startups – Turmas 1,2 e 3 – 14 encerradas)

34% 
das startups captaram 
novos investimentos



CRIAÇÃO DA ABRAII



Case apresentado na Coréia do Sul 

em 2014

Programa citado como exemplo de 

boa prática internacional no 
quesito “Acesso a investimento”

de estudo elaborado pela 

Ernst&Young sobre 

empreendedorismo para a 

RECONHECIMENTOS
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empreendedorismo para a 

juventude.

Programa do governo da cidade de 

Buenos Aires com 

aceleradoras, inspirado no Start-Up 

Brasil

Eleito em 2013 e 2014 uma das 

iniciativas que mais 

contribuíram para o 

ecossistema de startups do 

Brasil

Start-Up Brasil ficou

entre os 11 vencedores

de 102 propostas

enviadas.



OBRIGADO

@startup_br

Fb.com/startup_br

startupbrasil.org.br 

info@startupbrasil.org.br
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@startup_br


